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ABBYY Ortakl k Program  Türkiye 

Aç klanan Ortakl k Program , 1Temmuz 2012 itibariyle Türkiye’de geçerlidir. 

 

Ortakl k seviyeleri 

ABBYY, ortaklar yla büyüyen bir irkettir ve iki kademeli bir ortakl k modeli uygular. Bir ortak, ABBYY 
masaüstü ürünlerinin bayisi veya distribütörü olabilir. 

BAYI 

BT pazar nda son kullan c lara BT ürün, hizmet veya çözümleri tedarik eden/satan firmalar, ABBYY Masaüstü 
ürünleri bayisi (ABBYY bayisi) olabilir. ABBYY bayileri, ürünleri ayn  pazarda faaliyet gösteren ABBYY 
distribütörlerinden sat n alabilir. 

DISTRIBÜTÖR 

Bir bayi a na sahip olan ve do rudan sat  faaliyetleri gerçekle tirmeyen herhangi bir BT distribütörü ABBYY 
distribütörü olabilir. ABBYY Distribütörleri, ABBYY bayilerine ürün temin eder. 

Tüm ABBYY ortaklar  unlardan faydalan r: 

 Mü teri memnuniyeti aç s ndan yüksek kaliteli ürünler sunmak 

 Daha fazla i  f rsat  yaratarak mevcut mü terilere yap lan sat lara aç l m kazand rmak 

 Masaüstü ürünler için ücretsiz mü teri destek hizmeti (bu hizmet ortaklara da sunulmaktad r) 

 ABBYY pazarlama ve promosyon materyallerine, web seminerlerine vb. eri im 

 Ortaklara özel olarak, sat  ve pazarlama faaliyetlerine haz rl kta yard mc  olabilecek ABBYY 
profesyonellerinden olu an özel bir ekiple birlikte çal mak 

 Sat  öncesi ve sat  faaliyetlerini ö renmek ve gerçekle tirmek amac yla ABBYY masaüstü ürünleri 
için NFR lisanslar  almak 

ABBYY bayisi olmak oldukça kolayd r. Tek yapman z gereken, irketinizin fiyat listesine/teklifine ABBYY 
masaüstü ürünlerini yerle tirmek; ard ndan mü terilerinize yüksek kaliteli OCR ürünleri satabilir ve bu 
faaliyetlerden ek gelir elde edebilirsiniz.  

 

Yetkili Ortak Statüsü 

ABBYY Yetkili Orta  (bayi veya distribütör) olman z, ABBYY ürün sat lar n za h zla etkinlik kazand rman z için 
en geni  olanaklar  sunar. ABBYY, da t m ve sat n etkin geli imi için Yetkili Ortaklarla en s k  ekilde 
i birli i yapmaya özen gösterir. 

Yetkili Ortaklar, hem ABBYY’nin sat lar  art rmaya yard mc  olan etkinli inden, deneyiminden ve bilgi 
birikiminden, hem de ABBYY ürünlerinin kâr marjlar ndan faydalan r. Yetkili ABBYY Orta  olman n faydalar  
a a da k saca aç klanm t r. 
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ABBYY YETKILI BAYILERI 

• Kurumsal sat  ve kamu ihalelerinde anla ma korumas . Anla ma korumas , yetkili ortaklara ek kâr 
marjlar  sunar. Ayr nt lar için, Anla ma Korumas  aç klama belgesini inceleyin; 

• Kamu ihaleleri için yetki yaz lar ; 

• Büyük anla malar için özel sat  öncesi destek: özellikler ve lisanslama hakk nda dan manl k, proje 
koruma vb.; 

• Ki i Bilgileri De i  Toku  Program na kat l m. Ayr nt lar için, lütfen ilgili belgede verilen bilgileri 
inceleyin; 

• ABBYY ürünleriyle ilgili pazarlama ve promosyon faaliyetlerine kat l m için ABBYY’den Pazarlama 
Geli tirme Bütçesi alma imkan ; 

• ABBYY taraf ndan Yetkili Ortaklara özel olarak geli tirilen özel pazarlama ve promosyon faaliyetlerine 
kat l m imkan ; 

• ste e ba l  olarak, irtibat bilgilerinin ABBYY reklamlar nda ve di er promosyon materyallerinde 
verilmesi; 

• www.ABBYY.com.tr adresindeki ABBYY Ortaklar Sayfas nda ad n n yer almas ; 

• ABBYY Yetkili Bayi logosu kullan m hakk  

 

ABBYY YETKILI DISTRIBÜTÖRLERI 

• ABBYY’nin kanal sat  geli tirme faaliyetleri için Pazarlama Geli tirme Bütçesi alma; 

• ABBYY taraf ndan Yetkili Ortaklara özel olarak geli tirilen özel pazarlama ve promosyon faaliyetlerine 
kat l m imkan ; 

• ste e ba l  olarak, irtibat bilgilerinin ABBYY reklamlar nda ve di er promosyon materyallerinde 
verilmesi; 

• www.ABBYY.com.tr adresindeki ABBYY Ortaklar Sayfas nda ad n n yer almas ;  

• ABBYY Yetkili Distribütörü logosu kullan m hakk  
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Yetkili Ortak s fat n  kazanmak için kar lanmas  gereken gereksinimler u ekildedir: 

 

YETKILI BAYI GEREKSINIMLERI 

• Pazara sunulan tüm ABBYY masaüstü ürünlerinin sat n  yapmak; 

• Masaüstü ürünlerle ilgili 
 en  az  bir  ABBYY  web  semineri  serisine  kat lm 1;  
veya ürünlerin mevcut sürümüyle ilgili çevrimiçi ABBYY Sat  Uzman  sertifikasyon s nav ndan 
geçer not alm 2 en az bir sat  uzman  istihdam etmek 

• Yeterli ürün bilgisine sahip olmak ve mü terilere kaliteli sat  öncesi, sat  dan manl  ve destek 
hizmeti sunabilmek; 

• Düzenli bayi sat  ve promosyon faaliyetlerinde ABBYY ürünlerine yer vermek; 

• ABBYY sat  ve lisanslama ilkelerine ba l  kalmak 

 

YETKILI DISTRIBÜTÖR GEREKSINIMLERI 

• ABBYY masaüstü ürünlerinin tam listesini katalog ve fiyat listesine eklemek ve ürünlerin bayilere 
tedariki için gerekli stoku bulundurmak; 

• Bayilere ürün bilgisi deste i sunmak: ürün bilgilerini distribütör kataloguna ve web sitesine koymak 
ve ürünleri distribütörün gerçekle tirdi i kanal odakl  faaliyetlere ve di er etkinliklere eklemek; 

• Bayiler, ABBYY Yetkili Bayileri üzerinden çal arak ABBYY taraf ndan sa lanan ve bu belgede 
aç klanan tüm imkanlara ula abilir; 

• ABBYY Yetkili Distribütörü s fat n  kazanan irketlerden, üst düzey da t m hizmetleri sunmas  ve 
irket bünyesinde ABBYY ürünleri hakk nda yeterli bilgiye sahip müdürler istihdam etmesi 

beklenmektedir. Distribütörün uzmanlar , bu bilgileri edinmek için ABBYY ve Ülke Orta  
taraf ndan sunulan çevrimiçi sertifikasyon s nav na kat labilir; 

• ABBYY sat  ve lisanslama ilkelerine ba l  kalmak 

 

ABBYY, üst düzey profesyonellikte, donan ml  ve i ine ba l  ortaklardan olu an bir topluluk geli tirmektedir. 
Samimiyet, kar l kl  ba l l k ve bilgi ve deneyim payla m  üzerine kurulu böylesi bir toplulu un, o toplulu u 
olu turan her üye için de ba ar n n anahtar  oldu una gönülden inan yoruz. 

 

                                                
1
Web seminerleri düzenli olarak tekrar edilmekte olup program  web sitemizde yay nlanmaktad r: 

www.ABBYY.com.tr/partners/ . u anda, web seminerlerimiz iki seriden olu maktad r. Web seminerlerinin say s nda 
de i iklik olabilir. stihdam edilecek ki inin her web seminerini en az bir kere dinlemi  olmas  zorunlulu u vard r. 
2
  Sertifikasyon s nav  hakk nda ayr nt l  bilgi için: www.ABBYY.com.tr/partners/ . 
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Bayi indirim seviyeleri ve iskontolar (Bayi skonto Program ) 

Öngörülen Bayi skontosu: 15% 

Bayi skontolar : %10 (tüm bayiler için – ABBYY taraf ndan ödenir) – Kurumsal veya Bireysel Primler için para 
olarak ödenir 

Bayi Anla ma Korumas : %5 (Yetkili Bayiler için – ABBYY taraf ndan ödenir) 

 

Öngörülen Bayi skontosu: 

ABBYY masaüstü OCR ürünleri için Öngörülen Bayi skontosu, yerel para biriminde son kullan c  fiyat listesi 
üzerinden %15’tir. Bu indirim, Türkiye’deki ABBYY Distribütörleri taraf ndan, baz  ürünleri mü terilerine 
satmak isteyen tüm irketlere uygulan r. 

 

Bayi skontolar : 

Tüm ABBYY Bayileri, ula lan sat  hacimlerine ba l  olarak Masaüstü OCR ürün sat lar ndan ek marj elde 
edebilir - %10 (son kullan c  fiyatlar  üzerinden hesaplanan sat  tutar  üzerinden). Sertifikasyona gerek 
yoktur. Bu mebla , üç ayda bir 1) irket iskontosu veya 2) Bayi çal anlar na bireysel ikramiye olarak ödenir.  

Bayiler, iskonto veya ikramiye program ndan faydalanmak için üç ayl k sonuçlar do rultusunda iskonto veya 
ikramiye almak için birim cinsinden haz rlanm  ve kalemlere bölünmü  ABBYY Bayi skonto Program  
ikramiye/iskonto raporunu ABBYY’e göndermelidir. Doldurulmas  gereken form, Excel biçiminde 
sa lanacakt r. Hedeflenen üç ayl k hedef u ekildedir (sat lan birimlerin resmi ABBYY son kullan c  fiyat 
listesi uyar nca son kullan c  bedelleri üzerinden, KDV hariç): Minimum 600 Euro. 

Örne in, Haziran 2012 itibariyle geçerli fiyatlara göre fazladan %10 marj kazanmak için sadece 5 ABBYY 
FineReader Professional Edition kopyas  ve fazladan PDF Transformer gibi tek bir ürün sat lmas  yeterlidir.  

irket iskontolar , bir sonraki sipari te tek seferde fazladan indirim veya banka havalesi yoluyla ödenebilir. 
Çal anlara yönelik bireysel ikramiyeler, popüler Türk ma azalar nda kullan labilen hediye sertifikalar  olarak 
verilir. 

Bayiler, Bayi skonto Program na kat lmak için Bayi skonto Program  kat l m iste ini ABBYY’e göndermelidir 
(örnek e-posta metni bu belgenin alt nda verilmi tir). Doldurulacak istek formu, Excel biçiminde mevcuttur. 
skonto Program na kat lan her bayi, birlikte çal mak ve iskonto ve ikramiyelerini almak istedi i ABBYY 

Distribütörünü seçmelidir. Y lda bir defadan fazla distribütör de i tirmeye izin verilmez. 

 

Bayi Anla ma Korumas : 

ABBYY taraf ndan Bayilere sa lanan Anla ma Korumas , irketinizin belirli bir mü teriyle yapt  anla man n 
haz rl k ve anla ma süreçlerine yapt n z yat r m n (zaman ve emek) korunmas n  sa lar. Koruma alt ndaki 
anla malarda, anla malar  farkl  bir irketin yapmas  durumunda dahî (örne in, kamu ihalelerinde) normalde 
sahip olaca n z marj n üzerine %5 ek marj (standart bayi indirimine ek olarak) elde edersiniz. 

Anla ma Korumas  lke ve Prosedürü ilgili belgede aç klanmaktad r: ABBYY Bayi Anla ma Korumas . 
ncelemek için: www.ABBYY.com.tr/partners/ 
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Nas l ABBYY orta  olabilirsiniz? 

Türkiye’de ABBYY Orta  olmak için, lütfen  adresindeki ABBYY Ortaklar Listesinde belirtilen 
distribütörlerimizden birisiyle veya www.ABBYY.com.tr adresinden do rudan ABBYY Ukrayna personeliyle 
irtibata geçin: 

 

ABBYY Ukrayna 

Av.Moskovskyy, 13-v, Kiev, Ukrayna; 

e-posta: abbyydesktop@abbyy.ua 

telefon: +38 044 490 99 99 

faks: +38 044 490 94 61 

 

LinkedIn’de ABBYY ortaklar  grubuna kat l n: http://www.linkedin.com/profile/view?id=105483491 

ABBYY bayi bültenine abone olun: http://www.ABBYY.ua/newsletter/ 

 

ABBYY Ukrayna, dünya çap ndaki ABBYY ofislerinden birisidir ve Orta ve Do u Avrupa’daki 17 ülkede ABBYY 
ürünlerinin sat  ve pazarlamas ndan sorumludur: Arnavutluk, Bosna-Hersek, Bulgaristan, H rvatistan, Çek 
Cumhuriyeti, Macaristan, srail, Makedonya (EYC), Moldova, Karada , Polonya, Romanya, S rbistan, 
Slovakya, Slovenya, Türkiye ve Ukrayna. 

 

 


